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除了银行理财产品，儿童成长保险也成为家长打
理压岁钱的重要选择。记者从多家保险公司了解到，
春节过后，儿童重疾险、教育金保险、年金险等产品咨
询量和投保量大幅提升。

“孩子的健康和未来是我们最关心的，用压岁
钱给孩子买份成长保险，既能应对突发的健康风
险，等孩子长大上学、创业时，又能领取教育金、创
业金，一举两得。”市民李先生最近为5岁的女儿投
保了一份少儿重疾险+教育金保险组合，每年用孩
子的压岁钱缴纳保费。

一家保险公司的销售顾问曲经理告诉记者，春
节后咨询儿童保险的家长，大多是想“把压岁钱花
在刀刃上”。据她介绍，当前市场上的儿童成长保
险主要分为两类，一类是保障型保险，以少儿重疾

险、意外险、百万医疗险为主，侧重为孩子的健康
保驾护航；另一类是储蓄型保险，以教育金保险、
年金险、增额终身寿险为主，侧重长期储蓄。

“少儿重疾险是家长投保的首选，也是我们重
点推荐的基础保障。”曲经理补充道，“目前市场上
的产品大多包括120种以上重疾和20种以上轻
症，保额建议配置50万元以上，部分产品还包含
少儿特定疾病额外赔付，保费每年几千元不等，刚
好能用孩子的压岁钱缴纳。”

对于有长期规划的家庭，储蓄型保险则成为
保险顾问们的重点推荐。“很多家长想让压岁钱
实现长期增值，为孩子的教育、婚嫁做准备，我们
就会推荐教育金保险或增额终身寿险。”曲经理
说。例如该公司的一款明星教育金保险，家长每

年投入一定金额，孩子18岁起可每年领取教育
金，满期还能领取满期金，能有效规避教育资金
不足的风险；另外一款可灵活减保的产品，既能
作为孩子的教育金储备，也能作为家庭的备用资
金，也颇受家长欢迎。

业内人士普遍认为，儿童理财市场的升温，
折射出家长对孩子财商教育的重视，也推动着金
融机构不断优化服务。在选择理财方式时，家长
应结合孩子的年龄、认知水平和家庭需求，多倾
听理财顾问的专业建议，优先选择安全、稳健的
产品。在风险可控的前提下，让孩子参与其中，
逐步培养他们的储蓄意识、规划意识和风险意
识，让压岁钱真正成为陪伴孩子成长的“成长
金”，为他们的未来打下坚实的财富基础。
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春节假期过后，孩子们的存钱罐装得“满满当当”，如何科学打理这笔“新年财富”，让压岁钱实现保值增值，同时培养孩子的财商意
识，成为不少家长节后的首要课题。近日，记者走访多家银行、保险公司发现，面对市场需求，各类金融机构纷纷布局儿童理财赛道，专
属理财、成长型保险等产品持续走俏。

“以前孩子的压岁钱要么存定期，要么随手花
掉，今年听说银行有专门针对孩子的理财产品，还能
做定投，就过来咨询一下，既能让钱生钱，也能教孩
子学会规划。”3月3日，在任城区吴泰闸路某股份制
商业银行济宁分行的营业厅里，市民王女士正带着
上小学三年级的儿子办理儿童储蓄业务，为孩子储
蓄一份保障。

“从大年初八开工到现在，每天都有家长通过各
种渠道咨询儿童理财业务，大多是想把压岁钱‘存起
来、理起来’，还能顺便教孩子学点金融知识。”这家
银行的理财部门负责人李经理告诉记者，该行推出
的“阳光成长计划”，就是结合家长需求设计的，“家
长可陪同孩子办理儿童银行卡并绑定亲子账户，孩
子能自主选择储蓄模式，其中一款成长型产品起存

门槛仅50元，年利率1.75%，很多孩子家长选择这
款产品，门槛低，还能培养孩子的储蓄习惯。”

在众多儿童理财服务中，基金定投业务凭借“小
额投入、长期增值、风险可控”的特点，成为家长们的
新宠，这也成为理财顾问们重点推荐的方式。“很多
家长不知道，定投特别适合打理压岁钱，尤其是对年
龄稍大的孩子来说，既能强制储蓄，又能直观感受

‘积少成多’的优势。”据某大型国有商业银行理财部
门负责人姜经理介绍，该行的“亲子专属账户”精选
了适合儿童的专属基金池，“这类产品适合长期持
有，我们会根据孩子的年龄和家庭预算，建议家长选
择每月50元、100元或500元的定投金额，不给家庭
添负担，还能慢慢积累。”

姜经理给记者算了一笔账，以每月定投500元

为例，按照年化2%的预期收益计算，坚持10年，累
计投入6万元，最终可获得近7万元资金，这笔钱刚
好能作为孩子的高中、大学教育储备金。”她还提醒
家长，“定投的核心不是追求短期收益，而是长期坚
持，我都会建议家长带着孩子一起操作，每月定投日
让孩子自己确认，慢慢让他们理解‘复利’‘坚持’这
些概念，比单纯说教管用多了。”

除了产品本身，多家银行还配套推出了财商教育
活动。“春节过后，我们支行举办了一期‘小小银行家，
财富大梦想’活动，理财顾问借用动画短片、趣味问答
的方式，给孩子们讲‘储蓄的意义’‘复利的魔力’，还
设置了‘未来梦想现在存’互动环节，让孩子们亲手
把压岁钱存进账户，感受储蓄的快乐。”红星路某股
份制商业银行理财部门负责人许经理说。
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