
08 济宁 报

《济宁晚报》订阅价全年 268 元 零售每份 1元 本报法律顾问：山东开正律师事务所 电话：13053725466 发行热线：2343593 印刷：济宁日报印务有限公司 今日八版

08 济宁 报

《济宁晚报》订阅价全年 268 元 零售每份 1元 本报法律顾问：山东开正律师事务所 电话：13053725466 发行热线：2343593 印刷：济宁日报印务有限公司 今日八版

08 济宁 报

《济宁晚报》订阅价全年 268 元 零售每份 1元 本报法律顾问：山东开正律师事务所 电话：13053725466 发行热线：2343593 印刷：济宁日报印务有限公司 今日八版《济宁晚报》订阅价全年 268 元 零售每份 1元 本报法律顾问：山东开正律师事务所 电话：13053725466 发行热线：2343593 印刷：济宁日报印务有限公司 今日八版

08 济宁 报08 济宁 报0808 2025.9.9 星期二 主编 梁汝腾 责编 赵星灿 高晶晶 组版 高晶晶 审读 黄丽君

金融

财经 快讯

“太平老友宝藏计划”

落地山东

太保寿险济宁中支

开展志愿服务诠释保险温度

9月2日，山东农担济宁分公司成功办理全省首笔
“鲁农转贷通”业务，帮助梁山县种粮大户叶菊妹办理
了200万元应急转贷资金，及时化解了其短期还款压
力大的问题，有效解决了客户的短期融资难题。

为推动业务尽快落地，8月28日，省公司担保业
务部与省新动能普惠金融服务有限公司专程赴济宁进
行座谈调研，深入了解农担客户对应急转贷的实际需
求。梁山财金集团、邹城市惠企中小企业服务有限公
司等地方机构共同参与交流。济宁分公司积极响应，
迅速组织临近到期业务排查，精准掌握客户经营动态
与资金状况。

据了解，梁山县种粮大户叶菊妹的粮食种植面积
近3000亩，因本季粮食尚未销售，导致200万元农担
贷款到期还款存在困难。得知这一情况后，济宁分公
司立即组织业务经理赴客户经营场所开展实地调查，
全面了解客户粮食库存、种植规模及资信状况。经充
分调研评估，该客户符合“鲁农转贷通”业务条件。

9月2日上午，在省公司担保业务部的支持和协调
下，济宁分公司联合省新动能公司、梁山县财政局、梁

山财金集团等多方单位，共同前往梁山县金融超市现
场指导业务办理。省新动能公司副总经理陈宇、业务
发展部部长田滨，济宁分公司党支部书记丁运国，梁山
县财政局副局长刘光，梁山财金集团董事长徐明辉、总
经理马杰等参与现场办公。通过优化审批流程，加强
系统互联互通，该笔业务实现当天申请、当天审批、当
天办结。业务办理过程中，严格执行降费让利政策，显
著降低了客户的融资成本，实现了农担政策与应急转
贷资金的高效对接，充分体现出政府性融资担保体系
的服务效率和社会担当。

“鲁农转贷通”首笔业务的成功办理，不仅是山东
农担与省新动能公司创新服务模式的重要成果，也为
全省范围内推广该业务提供了可复制、可推广的实践
经验。济宁分公司将继续贯彻落实省公司党委决策部
署，持续深化“政银担”合作机制，不断延伸服务链条、
创新服务方式，为更多新型农业经营主体提供低成本、
高效率、全周期的综合金融服务，为助推乡村振兴战略
实施贡献更大力量。

（通讯员 马强 李超冉）

延伸服务链条 破解融资难题

全省首笔“鲁农转贷通”业务落地梁山

为积极响应国家政策号召，助力消费市场复苏和
经济高质量发展，浦发银行济宁分行紧紧围绕“金融为
民”理念，全面推进消费金融服务体系建设，取得显著
成效。

在金融支持服务消费重点领域方面，浦发银行济
宁分行主动融入国家发展大局，积极构建“促消费、惠
民生、稳经济”的金融服务生态体系，扎实推进“消费场
景打造、居民增收促进、大宗消费更新、消费环境优化”
四大专项行动。自国务院部署个人消费贷款与服务业
经营主体贷款贴息政策以来，该行坚决贯彻落实相关
政策精神，正在紧密推进具体办理渠道和操作指引的
实施细则制定工作，后续将通过官方媒体、营业网点、
手机银行App等渠道及时向社会公布。

在典型案例方面，浦发银行济宁分行以数字化转
型为驱动，充分发挥资源整合优势，创新服务模式，构

建全链条、全周期、全客群的消费金融服务矩阵。一方
面优化新型消费供给，助力消费升级；另一方面聚焦重
点消费群体，升级金融服务体验。同时通过多种惠民
利民举措释放消费潜力，持续降低融资成本，有效激发
居民消费意愿。

在政策宣传方面，浦发银行济宁分行通过新闻媒
体、微信公众号、网络平台等线上渠道，结合网点宣传
和社区金融服务等线下场景，全面开展金融支持消费
政策解读、典型案例推广和产品服务介绍，切实提升金
融服务可得性和便利性，为激发市场活力、畅通经济循
环贡献浦发力量。

未来，浦发银行济宁分行将继续坚守服务实体经
济本源，持续优化消费金融服务，为区域经济发展和居
民消费升级提供更加坚实的金融支持。

（通讯员 王其玉）

浦发银行济宁分行

多措并举 持续优化消费金融服务

9月初，新一届大学生步入校园，与之相关的金
融服务需求迎来高峰。自8月以来，前往农行济宁观

音阁支行办理银行卡开卡与激活业务的准大学生
及家长络绎不绝，网点迎来了业务办理高峰期。

面对激增的客流，该行迅速响应。客服经理张
金龙主动在厅堂内组织起“微沙龙”，将服务窗口延
伸至客户身边。他针对大学生群体的特点与需求，
精心准备了丰富的讲解内容：银行卡的基础使用知
识、个人信息保护的重要性，重点剖析如何识别与防
范“校园贷”“电信诈骗”“网络刷单”等常见金融陷
阱。

讲解过程中，学生和家长们踊跃提问，提出了许
多日常生活中的金融困惑。张金龙均以专业的知识
和耐心的态度一一予以解答，有效扫除了大家的知识
盲区。这场及时、实用的金融科普，不仅增强了新生
们的金融安全意识，更以其真诚的服务赢得了在场客
户的一致认可与由衷赞扬，为学子们安心开启大学生
活筑牢了第一道金融防线。

（通讯员 郭振秋）

农行济宁观音阁支行

学前金融课堂 守护学子“钱袋子”

为积极响应济宁市委社会工作部号
召，中国太保寿险济宁中心支公司聚焦
户外坚守岗位的新就业群体，通过设立
清凉驿站、开展慰问等形式，为快递员、
外卖骑手、环卫工人等户外劳动者送去
清凉。

全辖13家保险机构营业厅统一设
置“清凉角”，打造便民服务驿站。各机
构在显著位置张贴醒目标识，配备空调、
饮水机等基础设备，提供急救箱、藿香正
气水、清凉油、冰袖等物资。同时，安排
专人负责引导服务，为快递小哥、外卖骑
手等户外劳动者提供免费饮水、临时休
息等服务。工作人员还前往快递服务站
点，为坚守在一线的快递员们送去相关
物资，详细询问他们的日常工作时长和
工作中遇到的实际困难，并贴心提醒一
线的快递员要做好自我防护。

未来，中国太保寿险济宁中心支公
司将继续携手社区、企业等多方力量，创
新服务形式、拓宽关爱边界，让金融服务
更有温度、更贴民心，彰显保险企业的责
任与担当。 （通讯员 孟维程）

近日，“银发创益 太平有戏——太
平老友宝藏计划”济南站正式启幕。济
南市银行保险业协会、山东省文化馆、太
平人寿山东分公司异业联盟爱心单位，
以及分公司、济南中心支公司相关人员，
特邀嘉宾、长者代表和客户代表两百余
人齐聚现场。

太平人寿代表在致辞中表示：“‘太
平老友宝藏计划’不仅是才华的传递，更
是爱心的接力，让大家的宝藏作品和老
有所为的宝藏精神焕发更大的能量，温
暖困难家庭的孩子们。”山东舜文化公益
活动发起人、济南市泉城非物质文化遗
产代表性传承人赵志刚在视频中表示：

“文化宝藏需要代代传承，我们要以老带
小，让传统文化在爱心传递中焕发新
生！”山东省书法家协会理事、山东省文
化馆研究馆员李思峰为活动捐赠书法作
品《老友宝藏》，山东省女书画家协会副
秘书长、山东省文化馆研究馆员杨士环
为活动捐赠水墨画《富贵吉祥》，并在现
场分享中呼吁大家“用爱助学，点亮希望
之光”。

为积极响应国家“六个老有”的号
召，太平人寿勇担央企成员公司责任，积
极探索“以老助幼”公益新模式，联合新
浪财经发起“银发创益 太平有戏——
太平老友宝藏计划”公益品牌活动，把

“老有所为”的“宝藏”变为少年求学奋进
的力量。截至目前，“太平老友宝藏计
划”公益品牌活动已相继在上海梧桐人
家、成都芙蓉人家、武汉太平人寿医康养
体验中心、昆明南亚风情·第壹城和浙江
广播电视集团演播厅成功举办。

本次活动将持续开展至今年10月，
在全国多个城市陆续开展，传递太平人
寿的公益火炬，探索“以老助幼”的公益
新模式，让老有所为的星光永不黯淡，让
幼有所成的希望生生不息。

（通讯员 王丽娜）


