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面对日益火热的新能源汽车市场，济宁地区的
经销商纷纷使出浑身解数，从促销策略、服务升级、
场景化营销等多个维度进行布局，以抢占市场份额，
推动市场持续升温。

在促销策略方面，经销商们可谓花样百出。除
了常规的价格让利，不少经销商推出了极具吸引力
的组合优惠套餐。例如，某品牌经销商推出“购车即
享三年免费充电”活动，为车主提供专属充电卡，极
大降低了车主的用车成本。还有些经销商针对置换
用户推出额外福利，除了国家和地方的置换补贴外，
还赠送车辆保养券、车载精品等，进一步提升了置换
的吸引力。

金融政策也是撬动市场的重要手段。除了“低
首付”，部分经销商还推出了灵活的贷款方案，如“0
利息分期”“超长还款期限”等。针对不同收入水平
的消费者，设计了多样化的还款计划，让消费者可以
根据自身经济状况选择合适的方案，减轻了购车的
资金压力。一位经销商负责人表示：“很多年轻消费
者虽然有购车需求，但资金积累不足，灵活的金融政
策能帮助他们提前实现购车梦想，这部分群体正在
成为新能源汽车消费的主力军。”

服务升级是经销商提升竞争力的关键。不少新
能源汽车4S店在服务上不断创新，打造差异化优
势。在购车前，提供长达半个多小时的全方位试驾
服务，销售人员会根据消费者的用车需求，详细讲解
车辆的性能、配置和使用技巧。部分经销商还推出
了“上门服务”，如上门取送车进行保养、上门安装充
电桩等，为车主提供了便利。

为让消费者更好地了解新能源汽车，经销商积
极开展场景化营销活动。他们会在大型商场、社区
广场等场所举办新能源汽车体验日活动，将车辆直
接开到消费者身边，让消费者近距离接触和体验。
活动现场设置了互动环节，如模拟驾驶、智能功能演
示等，让消费者直观感受新能源汽车的科技魅力。
此外，一些经销商还与旅游景区、露营基地等合作，
组织“新能源汽车自驾游”活动，让车主亲身感受新
能源汽车在长途出行中的表现，用实际体验打消消
费者的续航焦虑。

经销商多维度布局

助力市场升温

今年三季度 我市新能源汽车市场升温

多款新车上市 购车选择更丰富
济宁晚报全媒体记者 万德龙

2025年已过大半，在各种补贴加持下，喧闹了大半年的汽车销售市场迎来了重要拐点。根据7月份的销售数据来看，新
能源汽车依然大行其道，占据榜单前十的八席位置，热度远超燃油车。纵观整个榜单，以A0级家用新能源汽车为代表的“平
民车型”呈现出明显的上升趋势，而近期各家车企也逐渐发力，纷纷推出外形更加轻便小巧、轴距和乘坐空间却不断增加的小
型汽车，持续深耕细分市场。

今年三季度，对于打算购买新能源汽车
的市民来说，无疑是一个重要的窗口期。多
款新车集中上市，涵盖了不同的车型、价格区
间和技术配置，为消费者提供了更加丰富的
选择。

从车型来看，既有小巧灵活的微型车，适
合城市短途通勤；也有空间宽敞的紧凑型和
中型车，满足家庭出行的需求；还有一些跨界
车型，融合了SUV和轿车的优点，受到年轻
消费者的青睐。这些新车在外观设计上更加
时尚动感，内饰配置也更加智能化、人性化，
不少车型配备了大尺寸中控屏、智能语音助
手、自动驾驶辅助等功能，大大提升了驾驶的
舒适性和便捷性。

在技术方面，三季度上市的新车也有不
少亮点。续航里程是消费者最为关注的指标

之一，许多新车的续航里程都有了明显提升，
A0级新能源汽车综合续航里程已经突破了
500公里，有着更高能量密度的半固态电池
也装配到这一级别车辆，以满足大多数消费
者的长途出行需求。同时，快充功能成为了
许多新车的标配，半小时左右即可将电池充
至80%以上，有效解决了充电时间过长的问
题。此外，在电池安全性、车辆能耗等方面，
新车也都有了不同程度的改进和提升。

价格上，三季度上市的新车覆盖了 7万
元到20万元的广阔区间，其中6万元到10万
元的车型最为集中，这一价格区间也正是当
下消费者购车的主流选择。加上国补或省补
的置换补贴优惠，实际购车价格有望跌破5
万元。这意味着，花费5万多元就可以购买
一辆续航超过400公里的新能源汽车。

三季度上市新车亮点多

记者在济宁的各大汽车销售市场发现，新
能源汽车已经成为消费者咨询和购买的热门
之选。通过对多位购车者进行采访，我们可以
清晰地了解到他们的购车心理和需求。

性价比是绝大多数消费者在购买新能源
汽车时首先考虑的因素。市民张先生在接受
采访时说：“现在养一辆燃油车成本太高了，油
价一涨再涨，每个月的油费就是一笔不小的开
支。而新能源汽车不仅购车时有补贴和优惠，
日常使用成本也低很多，充电费用比加油便宜
不少，而且保养项目也少，长期下来能省不少
钱。”他表示，在对比了多款车型后，他最终选
择了一款落地9万元左右的新能源汽车，既满

足了日常上下班和家庭出行的需求，又不会给
自己带来太大的经济压力。

实用性也是消费者重点关注的方面，许多
家庭用户在购车时会特别看重车辆的空间和
续航能力。市民李女士说：“我们家有两个孩
子，周末经常要带他们出去玩，所以对车辆的
空间要求比较高。另外，我们偶尔也会回趟老
家，距离不算近，所以续航能力也不能太差。”
她认为，现在的新能源汽车在空间设计上越来
越合理，后排空间和后备箱空间都能满足家庭
使用需求，而且续航里程也基本能满足中短途
出行，完全可以替代传统燃油车，最终她购买
了一辆号称“宝宝巴士”的侧滑门新能源轿车。

性价比与实用性成购车核心考量
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