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财经 快讯

太保寿险济宁中支

开展反洗钱线上答题宣传

太平人寿

普惠金融服务提档升级

近日，太平人寿召开2025普惠金
融服务季发布会，共同探讨个养制度
下的民生保障新趋势、税优政策红利
对家庭财富规划的影响等，让金融普
惠走进千家万户。

在个养方面，太平人寿的理念与
国家的养老战略不谋而合，太平人寿
充分发挥保险资金长期性、稳定性优
势，始终贯彻价值投资理念，将保险资
金投资于国家基础设施建设和新能源
发展等重点领域，为客户的养老资金
保驾护航。同时，推出个人养老金保
险产品“太平惠岁保两全保险（分红
型）”，帮助家庭实现“跨期节税”与“财
富蓄能”。

在个养之外，太平人寿还积极探
索政策类产品和服务供给，构建“养、
护、防、疗、康”综合体系。关注到长期
护理保险已经连续5年被写入国务院
的政府工作报告中，为解决“一人失
能，全家失衡”的民生困局，目前太平
人寿已经上市16款终身寿产品支持
长期护理责任转换，该权益已覆盖超
250万客户。除了大力支持长护险责
任转换，太平人寿还积极参与国家长
护险试点扩面工程，发挥代理人渠道
优势，推出了税优型长期护理保险“惠
鑫保”，已服务客户5.1万人，保费规
模与承保件数均在行业内名列前茅。

此外，依托集团医康养生态联盟，
太平人寿还打通保险产品与医疗、康
复、养老等产业资源，加强养老服务保
障。目前，“自有+第三方合作”养老
社区数量近80家，服务网络基本覆盖
全国；医康板块布局也渐成特色，实体
上已与圆和医疗、上海太平康复医院、
莱佛士医疗、和睦家医院等机构开展
深度合作；2024年医疗大健康基金新
增投资5.76亿元，累计投资18.55亿
元，持续拓展生物医药、医疗器械等领
域资源。公司不断完善“保险+医康
养”服务模式，构建“享老有社区、照护
有资源、服务有平台、支付有保险”的
太平解决方案。

（通讯员 王丽娜）

作为金融支农的重要力量，济宁农担聚焦“农业芯
片”，通过政策引导、资源整合、服务下沉，让农业增产有
底肥，农民增收有底气，为农业新质生产力发展注入强
劲动能。

金融“活水”浇“芯”田 种业创新蓄势能
种子是农业的“芯片”，是粮食安全的命脉。近年

来，济宁农担紧扣国家种业振兴战略，将支持种业科技
创新作为服务“三农”的重中之重。济宁农担立足地方
区域特色，加大对育种企业的金融支持，加强对种子企
业的调研，“一企一策”制定融资计划，量身定制贷款产
品，“担保费用‘无感贴’、担保找人‘不作难’、标准押品

‘可超额’”，促进育种企业的不断壮大发展，济宁农担构
建起覆盖种业企业研发、生产、推广的全链条金融服务
体系。

以微山县韩庄镇稷溪农业有限公司为例，这家集
良种繁育、科研推广于一体的农业企业，正是农担政策
的受益者。走进其5000亩良种基地，现代化的播种机
与专用收割机有序作业，济麦22、泰农18等优质品种
通过严格分拣后发往全国。公司负责人李学民说：“从
实验室到田间，每一粒种子都凝聚着科技与金融的双重
力量。农担的贷款，不仅让我们建起了标准化实验室和
智能厂房，更支撑了新品种研发，收益提升了20%！”

精准滴灌解“春渴”银企联动破难题
“像我们科技型企业轻资产、少抵押，也没有担保，

想要获得大额、长期、抵押灵活的贷款就比较难。”李学
民感慨道。为破解种业企业“融资难、融资贵”的痛点，
济宁农担主动下沉服务，联合农行济宁分行深入田间地
头，摸排农户需求，量身定制融资方案。

“好在有鲁担惠农贷，农担的‘绿色通道’真正解了
我们的燃眉之急！”李学民回忆道。去年春耕前夕，企业
因扩建厂房面临资金缺口，农担团队紧密协作仅用3天
便完成授信审批，发放贷款200万元用于粮食种植，另
追加100万元支持肉牛养殖项目。“从申请到放款，效率
之高超出预期。有了这笔资金，我们成功引进了分子标
记辅助育种技术，研发周期缩短了三分之一。”李学民
充满感激。

科技赋能强链条 产业融合促振兴
济宁农担的扶持不仅停留在资金层面，更注重推

动产业融合与科技赋能，微山县稷溪农业的良种繁育基
地便是典范。有了农担的资金支持，该企业建成智能温
控实验室和物联网监测系统，种子纯度达99%以上，年
供应量突破3000吨。同时，企业还积极对接中国农科
院等机构，推动“产学研用”深度融合。

“我们最新研发的耐旱小麦品种已进入试验阶段，
预计亩产可提高15%，这一切离不开农担的全方位支
持。”李学民信心满满地说。 随着信贷资金的投入，该
公司种业发展迈出了坚实的一步，实现了从“汗水农业”
到“智慧育种”的“基因”跨越，为下一轮新品种的研发提
供了坚强的政策性金融保障。

从“真金白银”的信贷支持，到“量身定制”的服务模
式，济宁农担以实干担当书写了金融助农的生动答卷。
截至2025年一季度，济宁农担累计支持粮食种植及种
业8460户，贷款投放金额36.44亿元。济宁农担负责
人丁运国表示：“我们将持续深化‘政银担企’合作机制，
扩大种业专项贷款覆盖面，探索‘担保+保险+期货’风
险分担模式，为农业插上科技的翅膀，让‘中国粮’更多
用上‘山东种’！” （通讯员 付海波 李超冉）

济宁农担为种业振兴增施金融底肥

今年以来，工行济宁分行深入贯彻政府及监管部门
相关工作部署，扎实开展“千企万户大走访”活动，聚焦
辖内科创型小微企业融资需求，持续加大资源投入，强
化政银企联动配合，多频次、多形式进行产品宣传推广，
全力推进支持小微企业融资协调机制在济宁落地见效。

密切联动，深化政银企对接。该行积极响应总省行
“工银普惠行一笔一画做普惠”活动，先后参加由济宁市
科技局、工信局举办的“科技金融走进万千科创企业”活
动、全市先进技术领域银企合作对接暨金融惠企政策现
场推介会，向与会的近300户企业进行特色融资产品推
介，并作为代表开展“科融信贷”业务先进经验分享。

走进园区，深化产品宣传。联动济宁金科生命健康
科技城开展“助企惠企政策宣讲活动”，向园区内20余
家企业宣讲普惠产品，重点宣讲数字普惠产品具有线上
申请、线上提款、随借随还、利率优惠等产品优势，让工
商银行“精准、流畅、聪明”的数字普惠产品深入人心。

精准对接，强化走访成效。该行全面梳理工信部、
发改委、科技厅推荐各类科创企业，采用走访对接策略，
与总省行“工银普惠行”青年先锋行动紧密结合，充分调
动青年员工的主力军作用，实现企业清单的走访对接全
覆盖。

（通讯员 王婧婧）

工行济宁分行

聚焦科技创新 惠泽小微百业

为进一步提升全员合规意识，营造“合规、高效”的工
作氛围，今年一季度，浦发银行济宁分行组织开展“一把
手”讲合规专题活动。浦发银行济宁分行党支部书记张
玉民以现场授课形式，为全体员工深入剖析典型案例、解
读合规要求，推动分行高质量发展。

张玉民以近期银行业违规案例为切入点，结合内外
部监管要求，系统性讲解了合规管理的重要性。她指出，
部分风险事件的发生根源在于员工合规意识淡薄、侥幸
心理作祟，甚至以“灵活操作”替代制度规范。

强化合规意识，渗透全员思维，要求员工将合规意识
融入岗位职责与业务全流程，从典型案例中汲取教训，通

过定期学习合规制度、参与警示教育活动，形成“合规即
效益”的共识。培养制度执行习惯，构建自我保护屏障，
做到“有章必循、违章必究”。强调“制度即底线”，要求在
业务操作中严守流程，避免因习惯或信任替代制度而埋
下隐患。加强自我约束，严守利益边界，明确禁止与客户
发生非正常资金往来，要求员工在利益诱惑面前保持清
醒，树立“纪律红线不可逾越”的理念。严格落实“二十二
禁”规范，筑牢行为防线，重申员工行为禁令的严肃性，要
求全员对照禁令自查自纠，将合规要求转化为日常行为
准则。

（通讯员 王其玉）

浦发银行济宁分行

“一把手”讲合规 筑牢行为防线

为切实维护金融秩序稳定和社会
公众的合法权益，自4月21日开始，
太保寿险济宁中支组织全辖开展网点
宣传并积极组织线下答题推广活动。

各机构在营业大厅和营销职场通
过悬挂条幅、张贴海报、发放宣传折页
等形式宣传反洗钱知识，并邀请临柜
客户参与反洗钱线上答题。

本次答题活动通过线上线下相结
合，双联动模式，各机构到当地人群密
集的商圈、社区、广场等地点，采用赠
送小礼品，发放宣传折页的方式，开展
现场答题推广，邀请社会公众参与答
题。并向老年人、商户等特定群体讲
解反洗钱知识，提升社会公众的反洗
钱意识，有效助力社会层面参与答题
数量，普及新法知识，提升宣传成效。

（通讯员 孟维程）


