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二手旧货市场紧跟潮流，“回炉”后身价大涨
“木制平板床、老旧的皮沙

发、铝合金窗户等在旧货市场里
早就没有多少销路了。”火头湾
附近某资源回收负责人告诉记
者，如今旧货市场的东西也都紧
跟潮流，别以为旧货市场里卖的
都是些没人要的东西，那些只能
是进资源回收厂。“如今旧货市
场里卖的东西不少是回收后改造
加工过的，不然哪能卖个好价
钱。”

“过去的租房市场只要有床
有电器就好，现在可不同以往，租
客和房东都会讲究房子的风格，
所以有些客户还会要求我们对一
些旧家具进行改造加工。”南张街
道南张村某家具加工厂负责人
说，现在好一些的出租房大多都
是精装修，所以对于一些家具设
备的要求也高了很多。正因为此，
在旧货市场附近，一些木工也得
到了不少工作机会。

此外，城区旧货市场内不少
厨房设备销售人员告诉记者，继
空调成为出租房的标配外，油烟
机等也成为不少出租房内必不可
少的设备。“按照价格来算，排烟
风扇便宜很多。但是为了安全和
美观，现在出租房基本都不选择
排烟风扇，而是改用壁挂式抽油
烟机，甚至更高档。”一位厨房设
备销售人员说。

（满广宇 报道）

市区租房热，带火旧家具买卖

改良后的二手家具备受青睐

规范化施工成趋势，全屋定制奢华来袭
记者在采访中了解到，细节

是互联网家装公司的优势。一般
家装公司装修时刮腻子和刷漆都
是两遍，而互联网家装公司的标
准是三遍；卫生间墙面防水层，一
般公司做到 2 米高算比较实在，
互联网家装公司则做满整间；改
电方面，一般公司往往两点之间
取直线，互联网家装公司是绕道
墙角……这样的例子不在少数。

“这些互联网连锁家装品牌

搅动了我市家装市场的格局，最
大表现就是规范化施工。原来施
工队在施工前别说设计图了，就
连装修合同都没有，现如今这是
最起码的条件。”城区经营一家本
地装修公司十多年的尹老板介绍
说，价格也更加透明了，特别是基
装建材，如今轻钢龙骨、石膏板、
密度板这样的基础建材，就算小
公司也愿意选择大牌子，因为客
户懂得比较好坏。

记者调查中发现，许多市民
在装修中更倾向于互联网家装公
司，明年家装市场或刮起全屋定
制的潮流。“目前比较流行的完整
家装不包括灯具、窗帘以及家具
家电。但现在已有几家知名品牌
涉足全屋定制领域，他们在提供
精装修的基础上，还提供软装部
分的定制，甚至床、沙发这样的大
件，都可以根据尺寸和风格定
制。”尹老板说。（万德龙报道）

互联网家装品牌济宁“淘金”
全屋定制旋风来袭，或搅动家装市场

本报讯 随着我市棚户区改造有
序实施，越来越多的棚改户搬离原来
的住址、寻找临时住所。在此背景
下，租房市场不断调整升温，旧货生
意也跟着风生水起，一些不用的废旧
家具处置日益成为一种潮流。其中，
小桌子、电脑椅、厨房设备等二手家
具通过“改良”，成为旧货市场青睐
的对象。

旧家具交易量比去年增加了四分之一
近日，记者在采访时发现，在

旧货市场里，厨房设备、客厅灯具
等最为常见，它们的销售额约占
今年总交易额的 30%。其次就是
空调、电视等二手电器，约占
25%。“锅碗瓢盆、桌椅板凳等生
意在旧货市场里的份额并不多，
除非是上了‘年代’的椅子、小桌
子之类的。”运河路附近的某老板
告诉记者，这两年租房市场比较
活跃，一些旧家具交易也跟着活
跃起来。

记者在旧货市场注意到，不
少货车拉着电视、冰箱等物件过
来给卖家补货。“今年，收家具的
明显忙了起来。这些旧家具大都
是从小区里回收来的，售价很便
宜，所以购买的人也比较多。目前
来购买二手家具的多半是房东，
也有租房子的外来务工人员。”卖
旧货的张先生说，原来到年底，饭
店生意好，除了厨房设备外，其他
旧货交易都比较平淡。“没想到现
在卖旧家具的生意也不错。现在

算起来，我们的交易量至少比去
年同期增加了四分之一。”

“去年年底我家搬进了新房，
原来的老房子就空了出来，正准
备租出去。”吉祥小区的刘先生
说，原来的部分家具搬到了新
家，老房子里就有些空，如果从
网上买，物流费太贵，还不如从
当地市场买一些旧物品。家具全
了，房子不仅容易租出去，还能
租个好价钱。

本报讯 前些年，不少市民的家装选
择还仅停留在装修公司或施工队，不怕
花钱的选前者，讲究实惠的选后者，但一
分钱一分货，市民很难在两者之间找到
平衡。不仅如此，知名装修公司也屈指可
数，家家户户“模板化”现象突出。如今，
互联网家装概念兴起，这波新潮流也席
卷我市，十多家互联网家装品牌于今明
两年入驻我市，凭借统一管理施工队、大
批量采购建材以及套餐式服务，吸引了
大批年轻消费者。

一线品牌二线价格，家装套餐“简单粗暴”
“同样的价格，我们可以选

择科勒卫浴、TATA 木门以及
大自然木地板，这是多数本地家
装公司无法实现的。线上支付定
金后，设计图修改到您满意为
止，精装标准入住，除此之外您
不用再花一分钱。”在某互联网
家装品牌展厅里，销售人员向记
者介绍一款全国统一价每平米
699 元的完整家装套餐。据了
解，家装套餐往往包括除家具家
电以外的所有装修内容，甚至

卫浴、木门以及整体厨房等主
材环节。

“建材集中采购的优势非常
大，我们全国有数百个工地同时
施工，建材厂商给出的报价自然
要低许多。比如说，我们采购一线
品牌马桶的成本价，能控制在单
个 700 元以内，这在实体店零售
估计连个零头都不够。在施工环
节，家里每一块瓷砖、每一块模
板甚至开关插座，都是通过快递
或者物流送货上门，从总部仓库

直接发货，减少中间环节的差
价。”某互联网家装品牌济宁地
区负责人孙经理告诉记者，这就
是为何使用了一线品牌的建材，
却能享受二线甚至三线产品价
格的原因。

不过，记者还发现了一点不
足，这就是套餐外补差价过高。以
一套 130 平米住宅为例，精装修
套餐内只包含一卫一阳台，但如
果房子内有两卫两阳台，装修费
用则会增加 3万元左右。

规范化施工成家装市场的竞争点


