
05经济风
2017.12.2星期六 责编 李凤鸾

视觉 李默文 审读 田蔓

新闻 1+1

二手车交易市场
转型升级势在必行

在 2017 年中国汽车流通行业年
会上，中国汽车流通协会会长沈进军
表示，今年年全国二手车交易量有望
突破 1200 万辆。“汽车流通市场正
在从卖方市场向买方市场转变，经营
业态也呈现出多元化特征，面对新的
竞争格局，行业调整、融合成为不可阻
挡的大趋势。”沈进军说。

据了解，二手车行业竞争格局正
发生巨大改变，互联网电商平台淘汰
赛加速，少数几家电商巨头也纷纷开
始布局新车业务，加剧了整个行业的
竞争。除了线上资源争夺战，作为二
手车主流渠道，交易市场的转型升级
势在必行。

今年以来，二手车市场利好信息
不断：先是年初商务部重申 “国八
条”、推动各地尽快取消二手车限迁
政策，为行业打下一剂强心针；之后又
传来《汽车延长保修规范》出台的消
息，为二手车流通提供重要保障。随
后，央行提高二手车贷款比例，无疑将
会对二手车成熟发展带来更多动力。

值得关注的是，尽管目前二手车
市场依然以线下为主，但是随着近年
来大量资本的注入，二手车电商迅速
崛起，将以规模化的发展、标准化的服
务、创新的产品加快推动整个二手车
市场的发展，成为深度改造二手车行
业的主推手。

○原因：
新车周期缩短，和二手车价格差越来越小

与往年不断有人入行的情况
不同，今年二手车商的数量没有增
加，甚至有减少的迹象。“二手车
这个行业赚的就是价格差，比如一
辆二手车的回收价是 14 万元，最
后卖了 15 万元，这其中的 1 万元
利润就是我们的，但现在这个价格
差越来越少。最重要的一点就是，
不能囤货，车辆越快出手，越能赚
到钱。”从事该行业十年的刘先生
说，目前我国的自主品牌较多，原来
汽车厂商出新车的周期比较长，一
款二手车在手中小半年，价格还能
维稳，现在却比较难。

记者在采访时发现，如果汽车

厂商3个月就出新车，消费者刚买
到的车，可能在3个月后就成了老
款。随之而来的是一定幅度的降价，
有的新车售价甚至和二手车持平。
“如果失去了价格这个优势，消费者
几乎不再选择二手车。”刘先生说。

除了新车推陈出新的步伐加
快外，最让二手车商烦恼的还有行
业内的“价格战”。原来一辆二手
车最多经过一两个车商就可以成
交，现在一辆车却是多人相看。高
新区某二手车销售人员告诉记者，
二手车经营者买车就像拍卖一样，
一直竞拍，最后买入价和卖出价基
本持平，利润低得不能再低了。

○现状：
部分二手车行“被迫”选择网络交易平台模式

“十年前，一辆开起来黑烟直
冒的二手车都能找到买主。现在，
尽管展厅里停着的二手车和新车
几乎没区别，甚至有些车只跑了三
四万公里，刚过磨合期，但生意却
没从前好做。”金宇路某汽车销售
公司的销售顾问郑先生告诉记者。

随着国家放开汽车购置区域
的限制，二手车市场已经不再是人
们口中的高回报行业。无奈之下，
他们和国内知名的汽车网站合
作，从而获得低价格的优质车以
及销售手中的抵押车。郑先生说：
“曾经一辆 70 万元的车，售卖 35
万元左右，中介费能赚 1 万元，现

在 2012 年产的 70 万元越野车只
能卖到 18.5 万元，利润在 1200 元
左右，加上门店费用，估计还不够
回本。”

如今，提供车辆信息的互联网
平台不在少数，有 58 同城、赶集网
等综合类生活信息发布平台，有瓜
子二手车、优信网等专门的汽车信
息发布平台。郑先生告诉记者，目
前的二手车市场已经让互联网这
个大信息资源“占领”，在人人都
可以获取信息的互联网时代，买卖
双方可以绕开中介，通过网络平
台、第三方验证等方式实现供求信
息的对接。

○发展：
商家应诚信透明，线上线下需融合

“目前，我市行业参与人数已
经饱和了，现在电商又强势入驻，
这将会导致二手车市场越来越难
做。”金宇汽配城二手车展厅经理
徐鹏告诉记者，这一两年来，不少
车源、销售渠道被分流走，造成了
行业竞争格局日益加剧。

据介绍，之前二手车行业 8%
至 10%的毛利润让不少人津津乐
道，现在却成为历史。目前，二手车
的毛利润仅为 2%至 5%左右，加
上高昂的租金、门店的日常管理费
和人工费，不少二手车商感叹“几
乎不挣钱”。

“未来，越来越多的二手车电
商将会呈现从线上轻模式逐步向

线下重模式拓展的趋势，通过线上
平台与线下门店及其他配套联动
发展，提供更全面高质的服务。”徐
鹏说，二手车作为特殊的非标品，
“一车一况一价”的问题导致市场
存在信息不透明、不诚信的问题，
消费者不敢购买二手车，严重影响
了我市二手车市场的发展。电商平
台出现后，凭借互联网优势，彻底
打破信息不对称问题，并通过新技
术新产品的应用，解决“一车一况
一价”的问题。此外，各地二手车经
销商以诚信透明的经营理念，并通
过线上线下融合，解决用户的痛点
需求，让二手车消费更加便捷、高
效和可靠。 （满广宇 报道）

二手车想卖好价钱
这几招你必须学会

●交给二手车经纪公司或
二手车交易网站

如果嫌麻烦的话，那就选
择这种方法，只要签个协议就
可以了。在这里想要把汽车卖
出去，得要很长时间，此时汽车
会有很高的降价风险，但其卖
出去的价格往往都比较高，卖
出去之后再支付一定的提成给
到中间商就可以了。

可是，一定要找个大型正
规的交易平台，签个有效的正
式协议，自己事先应当先了解
了解，不然容易吃亏。

●卖给熟人、朋友

如果交给二手商不放心的
话，那就选择自己来卖。可以询
问一下身边的熟人或朋友，看
他们有没有想买车的意愿。不
过，用这种方法就要随缘了，不
能着急，也不要经常发朋友圈
推销自己的车，不然不容易让
人放心。而且，一定要保证车子
的质量问题，要是真有什么毛
病的话也要如实说，不要因为
车子的问题，把彼此之间的关
系弄僵。

●4S 店置换

用旧车来抵新车的车款，
很简单直接。毕竟4S店要比一
些二手商靠谱一点。虽说此方
法可以避免很多麻烦事，但是
卖的价格会相对少一点。要是
你的车是开了四五年的A级
车，那中间可能也就两三千的
差价。如果你不想在这件事上
耗费精力的话，那选择4S店也
是很不错的。

●拍卖

不少人会问：不是只有公
车才可以拍卖吗？其实在北上
广这样的一线城市还是可以用
这种方式的。只需两个小时就
可以拿到钱了，非常方便。

当然在选择卖车之前，还
是要把自己的汽车保养一遍，
同时要办理好卖车的所有手
续，最重要的是，不要选择在二
手车低峰期卖车。

（综合）

本报讯 年底应该是汽车销售旺季，但城区二手车市场却不像往年般热闹。曾经一辆中高端二手车能赚到 1万元
以上，现在只有 1200元左右的利润。近日，记者采访城区二手汽车市场发现，一些中介机构的生意较为惨淡，除了有
外来的连锁中介不断进入我市，58同城、瓜子二手车等台也开始以互联网方式经营抢占二手车市场份额。

瓜子二手车
被裁停用“遥遥领先”

近日，北京市海淀区人民法院发
布诉前禁令裁定，认为瓜子二手车
“遥遥领先”相关广告目前尚无充分
事实依据，涉嫌构成引人误解的虚假
宣传的不正当竞争行为。责令瓜子二
手车立即停止使用“遥遥领先”、“全
国领先”等虚假宣传用语。对于此项
裁定，瓜子二手车表示出于对司法的
尊重遵守裁定，已经更改网站内容。

而在此裁定发布之时，中国电子
商务协会也发表声明否认曾对外发布
过关于二手车网站成交量及二手车行
业相关数据的统计。在该声明中，中国
电子商务协会没有点明是哪家二手车
电商，只是表示对于某二手车经营者
在其市场投放宣传中使用 “遥遥领
先”、“全国领先”等用语，以及成交
量排名第一的相关数据由电子商务协
会统计一事并出具证明一事与中国电
子商务协会并无关系，如存在以其名
义出具的牌匾、证书、证明等文件，均
属不实。 （综合）

利润跌落，双面夹击！

二手车中介商的日子不好过


