
社址：济宁市洸河路 22 号新闻大厦 邮政编码：272017 电话：2343393（综合办公室） 2343207（总编办公室） 传真：2343334 发行热线：2343593 广告许可证：2720004990002 号 月价：40 元 ／份 印刷：济宁日报社印刷厂

2018年 1月 17 日 星期三
8

一年来，在济宁市委、市政府的坚强领导下，济宁农行深入
贯彻党中央和总、省行决策部署，在银监局、人行等监管部门的
帮助指导下，抓紧用好济宁市系列重大机遇，围绕“抓党建、控
风险、强基础、促转型、谋发展”的总体工作思路，积极推进经营
转型，全力化解信用风险，持续强化基础管理，严格落实从严治
行，推动各项工作取得积极成效，区域主流商业银行地位持续巩
固。

2017年，农行济宁分行市场竞争能力大幅提升，各项存款快
速增长，领先优势更加巩固。截至 2017 年年末，该行各项存款时
点余额突破 700 亿元，达到 726.47 亿元，较年初增加 49.21 亿
元。 其中，个人存款时点余额较年初增加 26.74 亿元；对公存款
时点余额较年初增加 22.47 亿元。 在四大国有银行中，保持了各
项存款存量、增量，个人存款存量、增量，对公存款存量、增量六
项“第一”，进一步巩固了存款领先优势。 同时，贷款投放领跑同
业，发展后劲更加强劲。 各项贷款余额达到 396.71 亿元，较年初
增加 39.99 亿元，同比多增 52.64 亿元，四大国有银行市场份额
达到 52.27%，占据半壁江山。

强化重点项目支持
助力地方城市建设

农行济宁分行牢记历史担当， 将支持地方公共服务基础设
施建设作为着力点，加大信贷支持，全力配合济宁市重点项目、
重点工程建设。 先后成功营销中国建筑股份有限公司、中国电力
建设集团有限公司、山东高速集团有限公司、国家电网等集团客
户子公司在农行开立结算账户 11 户。 积极跟进济宁市重点项
目、重大工程建设，按照 2017 年度济宁市固定资产投资计划，及
时将清单下发支行，带领、督促支行对接项目，以 PPP 市级重点
项目、政府购买服务项目等为重点，确定了全年重点营销项目清
单，2017 年以来，跟踪营销了鲁能孔府西苑、绿地公馆二期等 45
个项目，通过审批的项目 19 个 49.1 亿元，对已审批的项目，积
极落实放款条件，实现有效投放 22.74 亿元，储备项目 18 个、融
资需求 94 亿元。 同时，加强企业资产证券化业务的营销和项目
储备，围绕公用事业、基础设施、应收账款、文化旅游、PPP 等领
域，积极筛选目标客户。

孔子诞生地尼山旅游项目“尼山圣境”是山东省投资过百
亿的重点项目。 曲阜市尼山圣湖山庄坐落于曲阜市尼山镇孔子
出生地———孔子湖南岸，昌平山脚下，与湖北面的“尼山圣境”
遥相呼应。 该山庄是由姚冬梅、赵洪华出资 3000 余万元按照三
星级酒店标准兴建的一家集餐饮、住宿、会议于一体的大型儒家
文化主题酒店，在当地已小有名气。酒店有现有客房 62 套；餐厅
包间 13 个； 可满足上百位客人同时就餐的中西自助餐厅 1 个；
大、中、小会议室 3 个；多功能厅 1 处；两室一厅亲子家庭房 12
套；俊豪农场采摘基地 1 处；户外拓展区 1 处。该山庄 2016 年实
现营业收入 290 万元，实现利润 150 万元。 2017 实现营业收入

350 万元，实现利润 200 万元。 2014 年，该山庄荣获山东省好客
人家五星级“农家乐”称号。 现在已发展成为是曲阜孔府菜研究
会副会长单位；曲阜市财政局公布的党政机关会议定点场所。 目
前该山庄正与山东综艺台节目组联合打造“爱情加速度”水上
活动项目，经营前景长期看好。

据姚冬梅介绍，曲阜市尼山圣湖山庄正值发展壮大之时，急
需资金，多亏了农业银行曲阜市支行及时跟进服务，适时为其发
放“农家乐”贷款 70 万元，采用住房抵押担保方式，贷款仅用 7
天的时间就发放到位，解了她的燃眉之急。

强化重点企业服务
支持新旧动能转换

2017 年以来，农行济宁分行以“横向提升、纵向进位”为奋
斗目标，深入推进经营转型，进一步加大对优质企业客户的营销
力度，积极实施产品创新，优化业务结构，深化精细管理，全力支
持济宁市经济新旧动能转换，换挡提速。

继续深入开展“扩户提质工程”活动，不断壮大客户规模，
提升客户质量。 抢抓开户源头，启动了网上商事登记项目，密切
与工商局的联系， 推动辖内各支行与当地工商机构签署了战略
合作协议，7 家支行（开发区、任城、兖州、邹城、泗水、微山、梁
山）签发了通过农行网上银行 K 宝认证的电子营业执照，开发
区、任城、嘉祥、汶上 4 家支行实现在当地行政服务中心驻点服
务，全行新增企业类客户 4321 户。加强企业客户流量经营，组织
“礼尚礼”营销活动，提升“两户”建设质量，实现交易流量和资
金沉淀的稳定增长。

在客户群体细分的基础上，该行认真分析目标客户特点，了
解客户理财需求，累计销售对公理财产品 223.78 亿元。 积极开
办现金管理业务， 通过广泛宣传单位结算卡服务便利的产品特
点，指导支行筛选客户并带头营销，单位结算卡产品快速推广，
新开单位结算卡 4893 张，较同期多开 1890 张。通过营销资金归
集、多级账簿、结算套餐等产品，提高现金管理渗透率，现金管理
折效客户净增 5207�户，新增企业金融服务平台 3825 户。以产品
为依托，深化流量经营。 营销太阳纸业、圣都水务银企直联业务，
陆续为迪尔集团、荣信煤化、鲁泰物流等客户开办票据池融资业
务。 大力发展投行新业务，实现多项突破。 参团兖州煤业股份有
限公司 DFI 业务，为兖矿集团累计承销债券 5 期，金额共计 50
亿元。

强化普惠金融服务
构建民生金融体系

2017 年农行济宁分行在全市已建成“惠农通”服务点 2790
个，电子机具行政村覆盖率 91%的基础上，打造了网络化惠农通
服务点 1654 处，样板商户 15 户，构建了网点、惠农服务站、“惠
农通”服务点、互联网金融“四位一体”、“线上＋线下”相结合
的立体化的金融渠道服务体系，真正为农产品进城、工业品下乡
打通了最后一公里。 济宁市广大市民可以通过农行完善的电子
银行渠道，以自主网上缴费的方式，在物业、取暖、电费、水费、学
费等多个涉及民生的领域享受到农行提供的周到便利的金融服
务。

一年来， 该行强化网点智能化改造， 设立 24小时自助银行
50个，布放超级柜台 376台，全行自助终端达到 754 个。 努力满
足居民消费需求，新增个人住房贷款 20.4 亿元，为居民置业、改
善居住条件提供资金支持。 大力支持社会保障事业，发放社保卡
376.5 万张，市场份额 46.48%，稳居同业首位；为全市近 400 万
职工和居民提供社保收付服务，年代理收付资金超过 50亿元。

经营瓷砖生意的老高来到农行汶上县支行个人贷款管理中
心，专门向客户经理张伟致谢，感谢他推介的“网捷贷”既快捷
又方便，还为他节省了几千元的利息。

据老高介绍：2017 年 2 月， 正值某 4S 店优惠活动期间，他
下定决心购买心仪已久的小型轿车， 无奈前几年刚为儿子买了
新房，做了按揭，经营资金也没有“回笼”，4S 店建议他做汽车
分期，可分期手续费高昂。正当老高发愁的时候，农行新推出“网
捷贷”产品，在了解老高到情况后，汶上农行个人贷款管理中心
的客户经理张伟找到了他。 张经理告诉他：“网捷贷”是农行的
一款个人线上信贷产品，向信用记录优良的房贷客户发放，特别
适合他这种情况，而且方法简便，在线申请、在线签约，随时随地
就可以贷款，还可以随时还款，无需担保、抵质押，额度最高达 30
万元。出于对农行的信任，老高当即注册了网银，成功申请“网捷
贷”10 万元的授信，随即在 4S 点通过“网捷贷”贷款 8.5 万元
购买了自己心仪的轿车，圆了自己的汽车梦。 随着资金的回笼，
老高及时归还了贷款。 他特地赶到农行向张经理致谢，说是没想
到“网捷贷”这么方便，而且还为他省去了近 3 年的汽车贷款分
期利息。

强化三农扶持力度
履行农行历史使命

农行济宁分行以“做大县域优质项目、做优特色农业金融服
务、做亮金融扶贫工作”为主线，着力推动了“三农”和县域业务
持续健康发展。一是做大县域优质项目。累计审批县域重点项目
13 个，金额 36.07 亿元，走在全省前列；二是做优特色农业金融
服务。 立足地方特色农业、品牌农业，大力支持农村新型经营主
体，2017 年末，龙头企业贷款余额 22 亿元，农民合作社社员贷
款较年初新增 9167 万元；同时，不断深化农民合作社信用互助
托管业务推广， 到年末，8 家支行与 8 家合作社签订三方合作托
管协议，分别较年初增加 2 家和 2 家，签约率达到了 44%。 年末
涉农贷款较年初增加 25.08 亿元， 高于全行贷款增速 1.08 个百
分点，达到监管要求。 三是做亮金融扶贫工作。 累计发放贫困户
贷款 8180 万元，帮扶贫困人口数 1774 人；累计发放生产经营主
体贷款 16795 万元， 帮扶贫困户户数 153 户， 帮扶贫困人口数
371 人；累计发放扶贫项目贷款 13000 万元，覆盖贫困村 5 个，

服务人数 311 人。
“俺是种植大蒜十几年的老蒜农了， 这两年大蒜虽然挣钱，

但是没钱投资也是干瞪眼。 自从有了农行的贷款，俺就不用愁钱
的问题了。 今年行情好，俺光凭借这种的 100 多吨蒜，今年稳赚
30 万多元，是农行为俺解决了大难题。 ”农行金乡支行西门分理
处营业大厅里，来自马庙镇殷楼的殷占军边捧着手里的锦旗，边
和农行的工作人员兴奋地聊着。而这只是农行济宁分行推进“一
县一品”特色产业金融服务方案金乡“金蒜贷”的一个缩影。 截
至 2017 年 12 月 31 日，农行金乡县支行已成功投放“金蒜贷”
2600 余笔，金额 9600 余万元。 其中 90%投放到了蒜农手中，为
助力蒜农生“金”提供了强有力的金融支持。

金乡县———有着“大蒜之乡”的美誉，作为中国大蒜的主要
产区之一，金乡县大蒜种植面积已超过 220 余万亩，在全国大蒜
市场占有举足轻重的地位。 近年来，风靡一时的“蒜你狠”给国
内大蒜市场带来不小的冲击，为顺应国家供给侧改革的风波，解
决大蒜市场供给不足而导致价格剧烈波动的难题， 农行金乡支
行 2016 年 6 月创新推出“金蒜贷”特色产业金融服务方案将信
贷资金一池活水引入大蒜市场，受到中小微企业、个体工商户的
青睐，特色产品创新为县域资产业务注入新活力。

强化互联网服务金融能力
深入推进“一号工程”建设

2017 年农总行将互联网服务三农和实体经济，作为农行支
持经济发展“一号工程”来抓。 农行济宁分行认真贯彻落实上级
行关于“一号工程”的各项工作部署，以惠农 E 商平台搭建为基
础，以农业产业化龙头企业产业链模式为突破口，强力营销优质
目标客户，“一号工程”取得积极成效。

围绕适合济宁地区特点的“六种模式”，农行济宁分行狠抓
选户、上线、维护“三个环节”，做强营销、产品、维护“三个团
队”，高质量推进“一号工程”。全年净增惠农 e 商核心商户 156
户，完成全年计划的 390%；净增渠道商户 3137 户，完成全年计
划的 1364%；样板商户达标数 15 户，达标率 100%；交易商户占
比 100%，居全省系统内第 1 位。 农户网络融资顺利破题，微山、
金乡 2 个支行成功发放金穗快农贷 5 笔， 是全省系统内第二个
实现突破的分行。

2017 年 7 月 16 日，农行汶上支行“农银 e 管家”电商平台
推介会暨施可丰化肥秋季订货会在汶上县喜客来国际会议中心
成功举办。 本次推介会以“银企联盟、合作共赢、立足城乡、服务
三农”为宗旨，近 70 户下游经销商参与了农银 e 管家平台订货。
现场交易额达到 300 万元，化肥销售 1400 吨，是往年秋季销量
的两倍。

据介绍，农行与施可丰公司合作利用“农银 e 管家”电商平
台累计上线农资产品 21 种，可针对广大下游经销商不同农作物
需求进行独家定制。“农银 e 管家”电商平台快捷直观的商品展
示， 简单方便的支付方式吸引了一大批当地农资下游经销商前
来现场进行订购。 在推介会上，农行汶上支行的工作人员可现场
指导客户开办银行卡和电子银行， 并通过现场订货的方式进行
下单和支付。

来自义桥镇的经销商张海涛利用农行“农银 e 管家”手机
客户端，现场下单施可丰控释肥 150 吨。 他对这个平台“动动手
指头就能完成订货”赞不绝口。张老板对农行工作人员说：“e 管
家平台既能让我一眼就找到我想采购的化肥种类， 还能实时了
解化肥价格的变动情况，而且下单快，付款方便，以前我要开车
到几百公里外的代理商那里订货交钱，现在坐在家里，在手机上
就能完成了。 ”

强化员工队伍建设
打造一流服务团队

该行始终将员工队伍建设作为提升服务、 加快发展的力量
源泉，结合党建和警示教育，在员工队伍管理上创新管理手段，
取得显著成效， 在济宁市第二届争当微笑天使活动中获得最佳
团队奖，有四名员工分别获得济宁市“五一劳动奖章”、“青年岗
位能手”、“最具责任心天使”和“金融微笑天使”称号。

该行持续加强基层党组织建设，122 个网点全部建成独立党
支部，占比达到 100%。持续推进“两学一做”常态化、制度化，广
泛开展“三诺四比一做”党员先锋行主题实践活动，划定党员责
任区 122 个，评选共产党员示范岗 135 个，有效激发了基层党支
部的战斗堡垒作用和党员的模范带头作用。

2017年，成功上线“三线一网格”新型员工行为管理系统，夯
实党建“生命线”，明确网点负责人“一岗双责”，网点主任兼任支
部书记比例达到 99.18%以上。 强化纪检“保障线”，设立党委的
13 家支行全部配备专职纪委书记，2 家单点支行配备了纪检委
员。 明晰运营“防火线”，强化运营主管职责归位、激励到位，对运
营主管进行等级确认，网格化系统预警雷达作用逐渐显现。

启动“强基础，严管理”双提升活动，明确了“严格遵章守
纪，依法合规经营”的发展底线。 开展了“四个没有”大讨论活
动，举办了“四个没有”演讲比赛，组织了“四个没有”巡回宣
讲，在全行掀起了学法律、学规章、学制度的高潮，进一步增强了
员工的合规意识和底线意识。 实施运营重点人员名单制管理，治
理突出风险隐患，运营风控水平稳步提升。 实行“格式化”管理
模式，加强关键时点安全检查，强化监督考核问责，安全生产能
力明显增强。 强化舆情监测，突出正面宣传引导，全行形象进一
步提升。 全年未发生恶性案件、重大风险事件或经济纠纷，实现
安全稳健运营。

凡是过去，皆为序章。 2017 年，农行济宁分行各项工作取得
了较好的业绩，保持了良好的发展速度，为今后各项业务发展奠
定了坚实的基础。

“潮平岸阔风正劲，扬帆起航正逢时”。 农行济宁分行全行
上下将继续严格贯彻落实济宁市委、市政府各项工作部署，围绕
“横向提升，纵向进位”的战略目标，全面推进经营转型，大力营
销高效市场，强化全面风险管理，努力推动全行各项业务实现高
质高效发展，为全市经济发展发挥更大的作用。

加加快快转转型型升升级级 提提升升服服务务能能力力
济济宁宁农农行行持持续续巩巩固固区区域域主主流流商商业业银银行行地地位位

■■宋宋军军华华 张张庆庆岭岭

农行泗水支行支持特色农产品黄金梨，为果农“贷”来黄金

农行汶上支行农银 E 管家服务团队帮助农户购买农资

农行兖州支行助力企业走绿色高端发展之路

农行金乡支行“金蒜贷”助蒜农收获季购销两旺

农行济宁分行组织巾帼志愿者关爱贫困儿童

农行济宁分行获得的各项荣誉

农行梁山支行开通“老年人优先服务窗口”

农行嘉祥支行在农村地区普及农行社保卡，在乡间诊所
和药店布放医疗 POS 机，解决贫困地区农民看病买药的难题

■核心提示：
2017年，农行济宁分行市场竞争能力大幅提升，各项存款快速增长，领先优势更加巩固。截至 2017 年年末，该行各项存款时点余额突破 700 亿元，达到 726.47

亿元，较年初增加 49.21 亿元。其中，个人存款时点余额较年初增加 26.74 亿元；对公存款时点余额较年初增加 22.47 亿元。在四大国有银行中，保持了各项存款存
量、增量，个人存款存量、增量，对公存款存量、增量六项“第一”。同时，各项贷款余额达到 396.71 亿元，在四大国有银行市场份额中达到 52.27%，占据半壁江山。

农行济宁分行在第二届济宁争当金融微笑天使活动中
荣获“最佳团队”奖，行长罗秉环（左五）参加了颁奖盛典


