
金乡县国地税

协作推进六项减税政策落地
围绕国务院出台的六项减税政策， 金乡县国地税联合成

立工作组加强工作协作，统筹规划同步推进，实现政策一个口
径、落实一个标准、服务一个尺度，确保了各项减税落实落地
见效。

明确责任，加强配合。他们联合制定《做好 6 项减税政策
有关工作任务分工表》，明确各项工作的任务内容、职责分工
和完成时限。 建立定期联系机制，确定专人联系沟通合作、交
换数据及问题，对政策落实过程中出现的问题及时进行反馈，
确保信息畅通。

强化培训，优化服务。国地税人员联合开展专题培训和集
中学习，前台人员熟练掌握系统操作和办税流程，确保各类咨
询答复及时准确。 针对纳税人办税需求， 优化办税服务厅资
源，在国地税联合办税服务厅设立“减税办理快捷通道”，服
务厅实行一站式受理，对符合减税条件纳税人“面对面”开展
政策宣传、“手把手”辅导填报资料。

强化监管，加强督导。两部门通过“金税三期”系统数据，
开展减税惠及对象摸底调查和减税效应的预测分析。 强化后
续监管，严格把关做好减免税主体资格审查，深入享受税收优
惠企业开展税收调研，了解企业享受税收优惠情况。加强督查
督导，强化减税措施落实工作的跟踪问效和监督问责，认真研
究解决工作中遇到的矛盾和问题， 确保减税优惠政策落实到
位、取得实效。

周慧鹏 张红星

太平人寿济宁中心支公司

快速理赔 20万元
济宁客户高女士今年 31 岁，不幸罹患甲状腺癌。 2015

年， 高女士的爱人为自己的妻子购买了 20 万元的太平福
佑金生终身寿险。

2017 年 8 月，高女士被市第一人民医院确诊为右侧甲
状腺乳头状癌，进行了右甲状腺癌根治术，术程顺利，恢复
良好出院。 8 月 31 日，康复后的高女士向太平人寿济宁中
心支公司递交了理赔申请，仅用三天时间，太平人寿即赔付
客户重大疾病保险金合计 200162.28 元。

经历了生死的考验， 高女士及她的爱人切实地感受到
寿险对生命的关爱与呵护。 任庭海
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济 宁 日 报 社
济宁市金融办 联合主办市公共资源交易服务中心

开展深化“放管服”改革专项督查
为深入贯彻落实国务院“放管服”改革精

神，9 月下旬至 10 月份， 市公共资源交易服务
中心对各县（市、区）公共资源交易服务分中心
深化“放管服”改革工作情况进行了专项督查，
详细了解“放管服”改革政策措施落实情况，总
结改革成效，发现典型经验，深入查找问题，听
取进一步推动“放管服”改革的意见建议。

督查期间， 督查组听取各分中心的工作汇
报，查看平台硬件建设情况，观看电子交易系统
演示，查阅了相关资料，重点查看了平台整合建
设情况、各类公共资源交易项目进场交易情况、
交易平台软硬件建设情况、取消涉企收费情况、
公共服务事项目录和服务指南编制及公开情
况、政府投资项目审批流程再造工作落实情况、
改进和优化进场交易服务情况、 交易制度建设
情况等。

总体来看，各县（市、区）分中心深化“放
管服”改革成效明显。 在平台整合方面，绝大部
分县（市、区）按照相关规定建立了统一的公共
资源交易平台， 并整合为市级公共资源交易平

台的分支机构，形成上下统一、规范有序的组织
架构和工作体系。 在平台软硬件和制度建设方
面，各县（市、区）不断创新工作方法，打造工作
亮点。 各县（市、区）建立政府投资重点工程项
目招标工作对接制度、政府采购项目“回访”制
度，推行标准化一线服务制度，不断改进和优化
进场交易服务。 任城区交易中心推出 “易·交
易”服务品牌，联合任城新闻中心在《新任城
报》开办“公共资源交易知识角”栏目，与区电
视台开办《聚焦公共资源交易》栏目，借助“智
慧任城手机台”增设“公共资源交易频道”，并
建立“任城区公共资源交易服务中心微信公众
号”。 兖州区交易中心通过公开招标建立了定
点商城和建设工程小额工程库， 中心服务效能
进一步提高。 曲阜市分中心积极开展“精细化
管理年”活动，以精细化管理推进工作制度化、
规范化、标准化、信息化和作风建设常态化，制
定了交易监管实施细则、 交易文件星级审核条
款、代理机构管理考核等一系列制度规定。泗水
县分中心入驻政务服务中心办公， 新办公场所

高标准规划，安装高清数字监控和门禁系统，并
对“泗水公共资源交易网”进行升级改版。邹城
市分中心全市范围内率先取消工程交易费，实
行招标采购文件免费下载， 切实减轻了企业负
担。微山县分中心不断完善平台管理制度，设置
了评标专家专门通道， 评标区分设了评标专家
餐厅和工作人员餐厅， 开标区内配备了身份证
识别仪和面部识别系统， 强化对投标企业和代
理机构的管理。 鱼台县分中心建立政府投资重
点项目预报和主动对接制度， 每年最后一个季
度对下一年度的招标项目进行预报， 预排招标
时间。金乡县分中心建立采购专员制度，每个招
标采购单位固定 1 名采购专员负责招标采购
事宜，中心定期组织采购专员培训，加强业务对
接。同时还推出了项目中心专人负责制，开展了
文明窗口和文明标兵创建活动。 嘉祥县分中心
实行定点商城采购、 小额工程服务项目定点采
购，简化了采购程序，降低了采购成本。 汶上县
开展乡镇（街道）公共资源交易平台试点创建
工作， 将县招标采购标准限额以下农村集体

“三资”交易项目统一纳入乡镇（街道）招标采
购交易平台统一交易。 梁山县分中心对备案代
理机构从人员、 场所、 业绩等方面进行集中考
核， 优先从排名前 10 的代理机构推荐从事代
理服务工作。 高新区交易中心建立中介机构跟
踪服务评价制度和考核扣分制度， 每个项目结
束后， 招标采购单位和交易中心均对代理机构
的服务情况进行评价打分。 太白湖区交易中心
每年组织全部工作人员进行公务礼仪培训，提
升服务“软实力”。经开区交易中心借鉴外地先
进做法，制定了政府采购、建设项目招标投标、
采购人、供应商书面推荐供应商等操作规程，进
一步规范交易行为。

通过督查， 督查组向各分中心反馈了督查
意见，要求各分中心进一步增强宗旨观念、责任
意识、服务意识，针对督查中发现的问题，制定
深化整改的具体措施和责任清单， 逐项落实牵
头领导、责任部室和完成时限，确保各项问题整
改到位，使深化“放管服”改革工作真正落到实
处、取得实效。 乔赞 中国平安

位列中国500强榜第五位
近日，《财富》发布 2017 年度中国 500 强榜单，中国

平安凭借 7124.53 亿元的营业收入及 623.94 亿元的利润，
名列榜单第 5 位，较 2016 年上升 3 位。

数据显示，2016 年， 平安人寿总赔付超 160 亿元，结
案 240 余万件，豁免保费近 18 亿，让数百万家庭获得经济
救助。 在我国的贫困县乡，投保难与理赔难，一直是保险服
务的两大痛点。 平安人寿积极展开行动，在 2011 年以来持
续推进基层保险服务网点建设。 在 6 年里，新设县乡网点
近 800 个，覆盖全国 22 个省份，1300 多个县城市场，并累
计培养了 34 万名专业的保险代理人， 为县乡客户提供保
险服务。 崔培娜

中国人民保险

创全国金融系统
职工运动会最好成绩

近日， 全国金融系统第三届职工运动会开幕式暨总决
赛在济南举行，来自全国 30 多家金融机构、30 多家地方金
融工会近万名运动员齐聚一堂，参加篮球、田径等 9 个大项
目比赛，创历届之最。 中国人民保险参加 6 大项总决赛的
成绩创人保系统乃至保险行业的最好成绩： 篮球团体第 1
名，乒乓球团体第 4 名，羽毛球团体第 7 名，足球团体第 7
名， 人保寿险河北梁泽雨获男子乙组 200 米混合泳第 7
名， 人保财险江苏蔡瑜获女子乙组 100 米蛙泳第 6 名，福
建分公司邓茨和北京分公司王冠龙等 4 名同志获田径男
子 4X100 接力第 5 名，福建分公司黄杭生获男子跳远第 6
名，山东分公司胡文敏获田径女子 6000 米第 5 名，青岛分
公司邢川获田径男子 100 米第 5 名。

王飞

工行邹城支行实现首个纯进口商品融 e购上线
今年以来， 工行邹城支行加强融 e

购电商平台拓展， 积极推进融 e 购商户
向多元化发展， 打造更加丰富多样的产
品链。 近期，该行成功营销某商户纯进口
商品贝蒂斯橄榄油在融 e 购上线销售，
仅上线第一周， 就接受订单 30 份以上，
取得不俗业绩， 成为工行济宁分行率先
实现纯进口商品融 e 购上线的支行。

该行把严把商户质量作为首要环节，
秉持“名商名品名店”原则，组织人员对

当地市场进行实地调查，精心挑选，反复
对比，严格标准，对重点商户逐一开展对
接，甄选质量过硬，品质上乘的进口品牌，
认真审查商户商标证、授权书、进出口许
可证、报关税务证明等证书，确保手续资
料齐全，符合融 e购平台入驻标准。

在上线过程中，该行坚持服务为先，
全程跟踪辅导。 针对商户缺乏电商运作
经验实际，安排专管员每日班后上门，为
商户进行店铺开立启用、店铺装修、商品

上架进行一对一辅导帮助。 在店铺开立
之后，指导商户学习进行价格调整、订单
处理等，优质专业高效的服务。

在完成上线工作之后， 该行结合网点
O2O积分兑换活动，与商户积极沟通协调，
商定合理优惠价格，邀请其参与，进驻活动
专区。 同时在开展高端客户维护时，向客户
积极宣传推介其上线产品品质高价格优的
优势，扩大知晓度和销售覆盖面，为进一步
加拓展合作空间打下了良好基础。 高斌

微山农商银行微贷中心

120天贷款营销突破 3000万元
近日，微山农商银行成立微贷中心，

小微贷款业务快速发展，120 天贷款投
放成功突破 3000 万元。截至 9 月 13 日，
微贷中心共授信 281 户、3186 万元，累
计发放贷款 334 笔、3088 万元。 其中经
营性贷款 72 户、476 万元； 公职类贷款
84 户、1343 万元； 车贷 100 户、540 万
元；房贷 25 户、728 万元。

“跑”出市场，“贷”动效益。 该行微
贷中心确立“集中营销日”，按照城区分
布图，实行网格化营销。 自成立以来，共
走访营销个体工商户、小微企业、政府部
门等 10000 余户， 达成贷款意向咨询
400 余户。 他们依托家庭银行、速贷通、
“惠农”消费贷款，对于 10 万以内的贷
款积极采用夫妻担保的信用贷款形式发

放,10-20 万的贷款通过家庭银行的模
式进行发放，30 万以上贷款采用抵押贷
款的形式发放， 有效提高营销贷款的发
放速度，降低信贷门槛。 结合家庭银行模
式，扩大自身贷款投放优势，积极营销楼
盘与汽贸商， 发展消费类贷款。 该行从
“微”入手，防控风险，充分运用交叉检
验技术，严格审批流程。 张强 张文倩


